
さ商発５１９号 

令和２年１２月１５日 

工業部会員  各位 

さ ぬ き 市 商 工 会 

会   長 尾 﨑   勝 

工業部会長 川 西 英 忠 

                                   （公 印 省 略） 

 

         経営講習会の開催について（ご案内） 

 

  時下、益々ご清栄のこととお慶び申し上げます。 

  平素は、当会事業に対しまして格別のご協力ご支援を賜り厚くお礼申し上げます。 

  さて、世界的に猛威を振るっている新型コロナウイルスは、製造業においても、サプライチェーン

の分断や生産停止など多大な被害が発生しています。こうした新型コロナウイルスとの戦いは長期化

する見通しで、新型コロナウイルスがもたらした様々な変化を前提にした、新しい製造業の姿を模索

する動きが活発化しています。                                         

こうした中、今後の方向としていち早く見えてきたのが、製造業における DX が加速する動きです。  

具体的には、ものづくりにおけるオペレーションの最適化。つまり、コロナ禍を契機に新しい将来像

を目指すのではなく、すでに見えていた課題を、いち早く乗り越えることこそが、アフターコロナの

時代の新しい製造業を実現することになるとの見方が広がってきました。 

  セミナーでは、製造業におけるコロナウイルスでの影響と展望を把握し、今後取り組むべき施策等

について、事例企業を紹介しながら学んでいきます。  

  是非、ご参加いただき今後の経営に活かしていただきたくご案内申し上げます。 

 

                     記 

 

１．開催日時    令和３年 １月 １２日（火） １３：３０ ～ １５：１５ 

           

２．開催場所    商工会（本所） 研修室 （さぬき市志度） 

 

３．内  容        裏面参照 

           

４．受 講 料    無料 

 

５．講  師    株式会社 船井総合研究所   

ものづくり・エネルギー支援部 

チーフコンサルタント  山崎 悠  

             

            ◆経歴 

             兵庫県神戸市生まれ。大阪大学理学部物理学科、神戸大学大学院修了後、

船井総合研究所に入社。入社以来、製造業の分野を中心に、市場調査、 

マーケティング戦略の構築及び実行を手がける。  

現在は主に大手メーカーにおける技術ニーズを元に、中小の受託型製造業

とメーカーを結びつける支援活動を行っている。中小企業と先端技術とい

ったテーマで新聞等への執筆を行うなど、中小製造業の現場と最先端トレ

ンド双方を熟知する、国内でも数少ないコンサルタントである。 

＜講演・執筆実績＞  

「難削材加工で新業界販路開拓セミナー」  

          「インターネット活用で新規顧客 売上 1 億円を付加する成功事例」 

ものづくり VA・VE サプライヤー年鑑、日刊工業新聞等   他多数  

              

 
受講申込は、「受講申込書」をＦＡＸもしくは電話にて１月５日（火）までに商工会宛 

お願い致します。 

申 込 先 

さぬき市商工会 本  所  TEL：０８７－８９４－３８８８  FAX：０８７－８９４－１５３３ 

         支  所  TEL：０８７９－４３－２３４０  FAX：０８７９－４３－２４５０ 

 

 



 

 

 

 

受 講 申 込 書 

事業所名  

業 種  

参加者氏名（役職名） 

                                （           ） 

（           ） 

（           ） 

連絡先 
TEL：             FAX： 

e-mail： 

 

日  時 対象者 内    容 

 

 

 

 

 

 

1 月 12日(火) 

 

13:30 ～ 

  15:15 

 

商工会（本所） 

経営者 

 

管理者 

 

担当者 

「中小製造業とアフターコロナ～今取り組むべき DX 施策と事例～」 
 

１．中小製造業におけるコロナウィルスの影響と打ち手 

1.1  2020 年の振り返りと、2021 年の時流 

1.2 コロナ禍「7 割経済」で勝つために必要なこと 

1.3 今の人員で売上を 1.43 倍にする方法 

1.4 ピンチはチャンス！コロナ禍でも業績を伸ばしている中小製造業企業の特徴 

 

２．新規開拓・既存客先深耕を実現する製造業の顧客周り DX 

 2.1 中小製造業における DX とは 

 2.2 大手企業とは異なるアプローチの「顧客周り DX」 

 

３．営業生産性を劇的に上げる、マーケティングオートメーション 

 3.1 マーケティングオートメーション CRM・SFA とは 

 3.2 営業に行かなくても、売れる仕組みをどう作るか 

 3.3 いま、新規顧客を作るための有効な打ち手 

 3.4  事例企業①：従業員 30 人 冷間鍛造加工会社 

    事例企業②：従業員 15 人 機械加工会社 

    事例企業③：従業員 70 人 締結部品メーカー 

    事例企業④：従業員 10 人 石材加工会社 

 

DX（デジタルトランスフォーメーション）とは 

既存ビジネスのデジタル化の推進や、アナログとデジタルの融合による生産性の向上やコスト削減、スピー 
ドの向上、さらには、それらを実現するための企業組織の変革のこと。 

 

新型コロナウイルス感染症対策について 

・講習会当日に風邪の症状、発熱などの症状がある方は、受講をご遠慮ください。 

・マスクの着用・咳エチケットの励行にご協力ください（マスクは、持参してください）。 

 

お申込み・お問い合せ先 

 

さぬき市商工会 本  所  TEL：０８７－８９４－３８８８  FAX：０８７－８９４－１５３３ 

        支  所  TEL：０８７９－４３－２３４０  FAX：０８７９－４３－２４５０ 

 

中小製造業とアフターコロナ 

～今取り組むべき DX 施策と事例～ 


